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La presentacién efectuada por el Profesor Titular a cargo de la
catedra Derecho Comercial | [Plan 1983] / Derecho Empresario Il [Plan 2010],
mediante la cual elevan a consideracién del Cuerpo el nuevo Programa
Analitico, de Examen y Material Bibliografico de Ia asignatura, teniendo en
cuenta lo discutido y acordado en el seno de la presente sesién, contando con e
acuerdo undnime de los Consejeros presentes:

RECREEE Gy
EL H. CONSEJO DIRECTIVO DE LA FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS
# En su Sesién Ordinaria de fecha 26 de junio de 2014 #
RESUELVE:

o Aprobar el nuevo Programa Andlitico, de Examen y Material
Bibliogrdfico de la asignatura Derecho Comercial | [Plan 1983] /
Derecho Empresario Il [Plan 2010], para el Periodo Lectivo 2014, el que

como Anexo, forma parte integrante de la presente.-

Art, 2° Hagase saber y archivese -

S ANTONIO JIMENEZ
DECANO
FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS

Gr.




| DERECHO EMPRESARIO Il (CPN plan 2010)
| DERECHO COMERCIAL | (CPN - LAE — LE: Plan 1983)

O | D02 (Plan de Estudios 1983) - (Plan de Estudios 2010) -

A | Contador Publico Nacional

CURSO Y CUATR[MESTRE

Segundo Afio- Segundo Cuatrimestre

PLAN DE ESTUDIOS

Contador Publico Nacional Plan 2010 (D2 Empresario II) — Plan 1983 (D2

/| Comercial I)

RESOLUC. PROGRAMA

Derecho Empresario |

OTROS REQUISITOS

PRECORRELATIVAS

Para cursar y/o rendir materias de segundo afio se deberdn tener
aprobadas como minimo tres (3) materias de primer afio, entre las cuales
deben estar Matematica | y/o Introduccién al Sistema de Informacién
Contable.

CARGA HORARIA

63 Hs

Il. INTEGRANTES DE LA CATEDRA

CARGO| APELLIDOY NOMBRE |DEDICACION|  E-MAIL

PROF. TITULAR | TORREGO, EDUARDO RUBEN SEMI-EXCLUSIVA | etorrego@face.unt.edu.ar
PROF. ADJUNTO | TEJERIZO, ROBERTO SEMI-EXCLUSIVA | rtejerizo@face.unt.edu.ar

J . T . P .| TABERNERO, IRMA GRACIELA SEMI-EXCLUSIVA | gtabernero@face.unt.edu.ar
J . T . P .| DEGREGORIO, CLAUDIA SEMI-EXCLUSIVA | cdegregorio@face.unt.edu.ar
J.T.P .| LOPEZ GRACIELA DEL VALLE SEMI-EXCLUSIVA | glopez@face.unt.edu.ar
J.T.P.|CRESPO, CATY YAMILE SEMI-EXCLUSIVA | ccrespo@face.unt.edu.ar
SUSUARDOCENTER: | PONCE, SANDRA MERCEDES S1 M P L E | sponce@face.unt.edu.ar

1. FUNDAMENTACION DE LA ASIGANTURA

. Importancia de la Asignatura dentro del Plan de Estudios -

Esta rama del derecho es la que guarda mas estrecha relacion con todo lo que

El conocimiento del Derecho Comercial resulta imprescindible para el

estudiante a CPN.
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cll comprender y

estudiar el derecho socie

b, Relacién de la Asignatura con

La actuacién del Contador Publico, se encuentra orientada a diversas funciones que
implican tomar decisiones y abordar multiples problemas en una organizacion, ya sea de

caracter publico o privado.

Son profesionales capacitados para asesorar, planificar, investigar y controlar.
Desarrollan su actividad en la realizacidn y concrecién de un sinntiimero de relaciones juridicas,
y, al hacerlo, participan y asumen responsabilidades de cardcter legal.

Derecho Empresario Il tiene como base fundamental proporcionar los cenocimientos
del drea del Derecho Comercial en general (y de las instituciones mas importantes que éste
regula).

Estos conocimientos permitiran al futuro egresado desempefiarse con solvencia y ética
profesional, lo que indudablemente contribuird al mejoramiento y desarrollo de la sociedad en

que vivimos.

_¢. Articulacién con las materias correlativas

Pre-correlativas: Derecho Empresario |

Pos-correlativas: Derecho Empresario |l tiene como pos-correlativas a Derecho Societario -Derecho

iel Trabajo v la Seguridad Social - Concursos y Prdctica Judicial.

echo Comercial, Concursos y Practica Comercial I,

as del mismo afo-

materias gue comparten el espacio curricular en el 22 cuatrimestre con

ca — Principios de Economia ll, Estadisticas — Contabilidad II- Sistemas de

nomica.

con materias de otros afos
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De afios anteriores: Derecho Empresario |, su ¢

De afios posteriores: El derecho empresario Il & 0 que permite comprender |os

adelantos cientificos-técnicos que se logren y gue == re 1z actividad comercial y el
comerciante. En este sentido el Derecho Empresanio il s& relaciona con las asignaturas del area
contable, especificamente con las contabilidades, Il y IV del plan de estudio que presentan un

contenido orientado hacia los actos de comercio y las sociedades comerciales.

IV. OBJETIVOS DE LA ASIGNATURA

Objetivos Generales

Explicar al estudiante los conceptos juridicos en la parte correspondiente ala
introduccion general al derecho comerecial, los cuales recogen sustancialmente el titulo
preliminar y el Libro Primero del cdigo de comercio que se refieren, en su orden, a las fuentes
formales del derecho comercial, su especialidad y los aspectos correspondientes a los
comerciantes y los asuntos de comercio; comprendiendo asi mismo los actos y operaciones

comerciales; el registro comercial y los libros de comercio.

Contratos en particular. Las herramientas juridicas para negocios de financiamiento.

‘ Régimen legal de Bancos.

Al finalizar el contenido programatico y los objetivos de cada unidad el estudiante

estara capacitado para:

- Definir y comparar claramente el comerciante individual, la empresa, los actos

de comercio y los contratos comerciales.

= Resolver problemas o situaciones de casos hipotéticos y/o de situaciones reales

=adas en clase y mediante el uso de la bibliograffa recomendada.

s Especificos

e que el estudiante conozca y entienda el ordenamiento juridico que regula

3 economico desde el punto de vista de los sujetes y de la materia comercial, Es

g
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importante en ese sentido, conocer las & 2as que serdn luego de

desarrollo profesional como la doct los fendmenos relativos a la
empresa, empresario, comerciante perso -3, asl como el mercado en su
conjunto <3

- Sefialar la importancia que para &l educando tiene el conocimiento del Derecho
Mercantil y su relacién con otras disciplina

- Especificar las fuentes del Derecho Mercantil.

- Destacar el papel de la costumbre como fuente importante de esta rama del
Derecho.

- Determinar el orden de prelacidn en la aplicacién de las fuentes del Derecho
Mercantil.

- Que el alumno se forme una idea clara y concreta de los distintos derechos
inmateriales existentes y su régimen de proteccién legal.

Que el estudiante logre demostrar curiosidad y compromiso por continuar aprendiendo
los factores y causas (juridicas, politicas, econdmicas y sociolégicas) que dan lugar a la
formacion de estructuras contractuales

- Que el alumno reconozca los elementos caracteristicos de los distintos ‘
contratos comerciales, nominados e innominados, trazando diferencias entre los regulados por
la materia civil de los regulados por la materia comercial.

- Que internalice los llamados contratos modernos en materia comercial y su
aplicacion practica.

- Que el estudiante pueda comprender los elementos que permite clasificar las

de los negocios que dan lugar a los distintos contratos comerciales

: r 2l alumno conocimientos las diversas operaciones y contratacicnes
2ra tal gue pueda aplicar ello en su vida profesional,

lumno fortalezca sus conocimientos de los principios que informan la
“=banwria.

d estudiante logre integrar contratos, documentos, y demds actos y
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' FACULTAD DE { OMICAS

CONTENIDOS CONCEPTUALES:

¢ Derecho Comercial: Concepto - importancia — Fuentes- Usos y costumbres.

* Empresa: concepto econdmico y juridico — Organizacién - Profesionalidad — El derecho
economico — El derecho de la empresa.

¢ Contabilidad mercantil ~ Libros exigidos — Libros especiales de los agentes auxiliares —
Conservacion de libros y documentacién. Formalidades, sanciones. Exhibicién general y parcial.
Casos. Requisitos. Procedimiento. Efectos negativa a exhibirlos. Condiciones para prueba a favor
— en contra. Indivisibilidad. Valor de libros sélo como principio de prueba. Derecho de los socios
y de los accionistas de la S.A. - Herederos — Acreedores — Medidas preventivas — Prueba de

libros de terceros extrafios al pleito.

CONTENIDOS PROCEDIMENTALES:

* Conocer el concepto econdmico y juridico de la empresa para comprender al derecho de la

misma.

* Identificar los diversos tipos de documentos que se inscriben en el Registro Publico de Comercio
y sus efectos.
* Analizar los libros y documentacién exigido por la ley comerecial, el procedimiento para la

exhibicién general y parcial que produce como prueba fundamental en el mundo mercantil

iales: Concepto. Particularidades — Valor que le asigna la ley comercial
mbres — Contratos plurilaterales.
 de los contratos ~ La oferta — Requisitos - Formas y modalidades — Oferta al

— Efectos — Aceptacion.

TE
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Forma de los co;

de ejemplares - Fecha eierta~ " |

Modelos de instrumentos. E

* Prueba de los contratos ec ‘ 1208 del C. Com.) - Andlisis de los medios
de prueba - La firma - La firmar jta —ley 25506 (1.0) - La prueba de la
contabilidad mercanti| — principio de pmehmescnto

® Condicién resolutoria (art. 216 C. Com.) — Efectos — Interpretacion de les contratos

mercantiles (art. 217/20 C. Com.) - Efectos de los contratos — Prescripcion — Caracteres

en materia comercial,

* Convenio de acuerdo arbitral o sometimiento a arbitros - Su inclusién en los contratos —

ventajas que ofrece - Limitaciones — Uso en el derecho comercial.

CONTENIDOS PROCEDIMENTALES:

Conocer la importancia del derecho comercial y dentro de ello, el preponderante valor

de los usos y costumbres como fuente.

* Analizar la evolucién de Ia autonomia de la voluntad en la formacién de los contratos
comerciales y la fuerte impronta de las modernas limitaciones en el derecho mercantil:

la contratacién en masa - contratos de adhesién - proteccidn al consumidor.

¢ Diferenciar la forma de los contratos y los medios de prueba previstos en el mundo

mercantil,

* Interpretar el acuerdo arbitral como modo particular de allanar conflictos enla

contratacion mercantil.

=Nta mercantil (art. 450 vy sig. del C. Com.) — Concepto — Diferencias con la civil

itos — Consentimiento — Particularidades

contrato - Tradicion real y

de tradicion simbdlica (art.463 C. Corn.j - adicion - Venta de cosa

'h
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* Precio - Condiciones - o
* Efectos — Obligaciones de vendiag i=Llgar — Plazo — Garantia de eviccidn y

vicios redhibitorios — Concepto — Difie ucion legal — Obligaciones de
comprador — El pago — Lugar — Plazo — Ar ncepto — Solucion legal.

* Modalidades - Distintos casos — Venta sobre muestras — A gusto del comprador -
Modelos de instrumentos — Prescripcién — Conceptos de las convenciones
internacionales adheridas por leyes 22765 (de Viena) y 23916 (de la Haya).

* Transferencia de fondo de comercio — ley 11867 (T.0) — Concepto y elementos que
componen el fondo o hacienda mercantil - Procedimiento — Publicidad - Derecho de
acreedores — Inscripcién - Efectos entre comprador — Vendedor — Acreedores — Terceros
— Transferencia como aporte de capital social — Responsabilidades — Modelos de
instrumentos.

* ‘“Leasing” — Concepto - ley 25248 (T.O) = Funcién econémica — Ventajas a las partes — Sus
derechos y obligaciones - Precio — Opcidn de compra - Valor residual.

| * Modelos de instrumentos.
CONTENIDQS PROCEDIMENTALES:

* Analizar los elementos y requisitos para el contrato més elemental del derecho

comercial: la compraventa mercantil, como asi también las previsiones legales sobre sus

distintas modalidades y efectos.
* Comprender en que consiste la tradicion y advertir en los “casos de tradicion simbdlica”

L.

noamentales de procedimiento de transferencia de fondo de
Ia ley 11867 (T.0.)

ncionamiento del contrato de leasing y la funcién econdmica del

| #v _
: o ¥
H-DE-ASHRTOS ACADENOS Cr. JOSE NTONIO JlME_NEZ

1\
TE
- - DECANO
Hh - (IR h N -
R FAGULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS
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Universic a leuman ]
FACULTAD DE CIz JOMICAS 5

CONTENIDOS CONCEPTUALES: ) j

¢ Comision o consignacion (art. 232 C. Com | = timportancia - Requisitos - Formas
de aceptacién — Negativa ~ Efectos — Derache ' s de las partes - Sus
responsabilidades y prohibiciones — Comisian ntia — Extincidn del contrato —

Derechos de retencion y privilegio.

* Mutuo (art. 558 C. Com. ) — Concepto — Préstamo de Uso y consumo — Derechos y obligaciones
de las partes,

* Intereses - Convencionales - Legales — Judiciales — Compensatorios — Moratorios — Punitorios ~
Conceptos - Ejemplos — Aceptacién Jurisprudencial = Anatocismo.

* Depdsito Comercial (Art. 572 C. Com.) - Concepto — Clases — Derechos — Obligaciones y
responsabilidades de las partes — Extincidn.

* Warrants - ley 9643 (T.0.) - Concepto — Instrumentos que se emiten y su funcionamiento ~
derechos, obligaciones y responsabilidades de las partes - El warrants como garantia — Su

transferencia — Efectos.

l ¢ Modelos de instrumentos.

* Prenda con registro — Concepto - Contenido del formulario contractual - Forma y prueba del

‘ | contrato — Publicidad - Prenda fija y flotante — Sistemas de ejecucion — Remate — Liquidacion —
|

Privilegios — Registro nacional — Inscripcién — Requisitos — Reinscripcion.

CONTENIDOS PROCEDIMENTALES:

¢ Analizar los elementos distintivos de cada uno de los siguientes contratos: mandato — comision
— mutuo — depdsito y fundamentalmente sus efectos.

N su origen y finalidad, sabiendo ejemplificar en cada uno de ellos,
strumentos y el funcionamiento del warrants,

s distintivos de la prenda con registro, su instrumento contractual,

as de ejecucion previstos.

ASCARATE
WIS ACADEMICOS
CIS ECONOMICAS. LYY,
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CONTENIDOS CONCEPTUALES:

CONTENIDOS PROCEDIMENTALES:

Contrato de suministro — Concepto — Clases — Derechos, obligaciones y responsabilidades de las

Contratos de agencia, concesidn y distribucion — Nociones — Caracteres propios y diferenciales
en cada uno — Diversos tipos de agentes —~ Derechos, obligaciones y responsabilidades de las
partes — Modalidades y funcionamiento,

Contrato de franquicia comercial - Concepto - Diversas clases — Comparacion con otros
contratos — Elementos y rasgos caracteristicos — Derechos, obligaciones y responsabilidades de

las partes.

partes.

Contrato de licencia — Concepto — Diversas clases — Derechos y obligaciones de las partes — Ei
caso del “software informatico”.

El “know how” — Concepto — Secreto industrial — Informacién técnica.

Contrato de consultoria — Concepto — Obligaciones y responsabilidades de las partes —
Gerenciamiento - (“management”) — Concepto ~ Elementos.

Modelos de instrumentos en cada uno de estos contratos.

Identificar los contratos de agencia, concesidn, distribucién, franquicia, suministro, consultoria y

“licencias” en general, detectando las particularidades propias de cada uno de ellos.
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‘E) Universidad ! ueuman
‘ INOMICAS L

CONTENIDOS PROCEDIMENTALES:

patente —Tramite en el Registro Naciz wal irizl. Su uso - Duracién —

Transmision: efectos, Proteccion del derech
» Transferencia de tecnologla — Régimen legal Wigents - Ley 22426 (T.0.) -
Instrumentos. ‘ bots

¢ Modelos de instrumentos.

¢ Analizar y comprender el procedimiento para la inscripcion y proteccion las marcas.

» Analizar y diferenciar los procedimientos para la inscripcidn y proteccion en los diversos
registros nacionales de los distintos derechos emergentes de la propiedad industrial: patente de

invencion —transferencia de tecnologia.

CONTENDIOS CONCEPTUALES

¢ Derechos Reales: Concepto - Caracteres — Su importancia econdémica -~ Elementos -
Enumeracidn legal- Clasificacion.

« Dominio; Concepto — Caracteres — Enumeracién de los medios de adquisicién — inscripcion del
Dominio = Condominio: Concepto — Porcién Ideal — La indivision forzosa — Efectos — La
propiedad horizontal — Régimen legal- Reglamento de copropiedad y administracion: contenido
— Pre-horizontalidad ~ Publicidad.

¢ Derechos reales de garantia: Hipoteca — Concepto — Objeto — Condiciones de fondo y forma -

Publicidad — Inscripcién — Efectos.
incelacién. Hipoteca abierta.

®
u

0s de adquisicion del dominio, y las garantias que amparan al

tipos de espacios existentes dentro de la propiedad horizontal.

10




Comprender el funcionamiento de Iz hpe

como garantia bancaria.

CONTENIDOS CONCEPTUALES

Bancos — Ley 21526 (T.0.) — Concepto — Diversos tipos — Operaciones que pueden realizary
prohibidas.

Extension y limites del secreto bancario: Sus excepciones.

Cuenta corriente bancaria (art. 791/797 C. Com.) — Concepto — Derechos y obligaciones de
las partes (cliente y banco) - Autorizacion para girar en descubierto — Mecdnica de
funcionamiento — Apertura de crédito en cuenta corriente — Su funcionamiento - Efectos
que produce - Resumen de cuenta - Cierre de la cuenta — Motivos - Efectos — Certificado
saldo deudor — Requisitos.

La cuenta corriente mercantil (art. 771/790 C, Com.) — Concepto — Caracteres — Similitudes y
diferencias entre ambas — Su funcionamiento - Efectos que produce - Derechos y
obligaciones de las partes — Conclusion - Accion de arreglo de la cuenta corriente — Plazo.
Dep6sito bancario — Concepto — Diversos tipos y caracteristicas — Forma y contenido —
Derechos y obligaciones de las partes — Efectos — Depositos de titulos en custodia y/o
administracidn — Cajas de ahorros — Plazos fijos. A

Préstamo bancario — Concepto — Diversos tipos — Caracteres — Forma y contenido —
Operaciones de descuento.

Modelos de instrumentos y su funcionamiento en cada caso.

CONTENIDOS F
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“ § Universidad
FACULTAD DE

CONTENIDOS CONCEPTUALES:

* Matrimonio: Concepto — Efectos juridicos de orden patrimonial — La sociedad conyugal —
bienes propios y gananciales — Administracicn.

¢ Disolucidn del matrimonio - Divorcio — Efectos patrimoniales.

* El parentesco: Concepto — Clasificacion — Linea recta y colateral — Efectos.

* Transmision de los derechos por causa de muerte: Sucesion — Concepto — Importancia
economica, Clases de Sucesion - Testamento: Concepto — Clases - Protocolizacién.

¢ Reglas de |a sucesion sin testamento -~ Orden y grados sucesorios.

* Herederos legitimos: Derecho de representacién — La legitima hereditaria — Accidn de
reduccién y colacién.

e Particion: Formas — Procedimiento - Hijuelas.

CONTENIDOS PROCEDIMENTALES:

e Advertir los efectos juridicos de orden patrimonial en la constitucién de la sociedad
conyugal y la disolucién de la misma.

e Analizar los efectos que produce el parentesco en el derecho de familia y especialmente en
el derecho sucesorio.

e Analizar los elementos de la relacién sucesoria y la composicidn de la herencia

e Conocer los distintos tipos de herederos y la proteccion de la legitima hereditaria

e Distinguir |as diversas clases de testamentos y sus efectos.

comprender su utilidad practica
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= Que sepa distinguir los elementas qluer'

ndo de comercio,

- Que conozca el proceso o tramite = seguiir ferencia de fondo de comercio v sus
efectos entre las partes y con relacion alu@l-ﬁ

- Que sepa hacer un comparativo entre cuenta corfiente mercantil y la bancaria.

= Que el alumno conozca cudles son las reglas impuestas por los usos y costumbres para la
interpretacion de los contratos

— Examinar el régimen de proteccién legal de: Dibujos y modelos comerciales y/o industriales,
marcas, patentes, etc. de la empresa como sujeto de Derecho.

— Especificar las distintas obligaciones impuestas por la ley al comerciante/empresario, en
especial los libros de comercio,

| ~ Plantear el régimen de publicidad previsto en el cédigo de comercio para la enajenacidén de

un fondo de comercio.

% - Que el alumno identifique al comerciante y al empresario como ejes sustanciales en |a

; actividad econémica comercial nacional e internacional.

|

_c._Habilidades Actitudinales

= Que el estudiante logre percibir la importancia del rol de los comerciantes y las empresas en
el dmbito del derecho comercial.

= Que el alumno logre plantear hipdtesis de solucién de conflictos en el drea del derecho
mercantil,

- Que el educando logre trasladar a los planteos de situaciones concretas de conflicto en el
ambito de los negocios, los principios tedricos en que se fundamenta la legislacion
comercial.

- Que el estudiante sea capaz de defender sus propias ideas en cuestiones que requieran su
dictamen u opinién sea como operador contable, perito o asesor

- Que el estudiante llegue al convencimiento de que la exhibicidn de libros de Comercio es
una prueba fi al en el mundo del derecho mercantil
Q alumino | '0ea clara y concreta de los distintos derechos inmateriales

i ion legal

ir una actividad de iniciativa tendiente 3 emprender la

s comerciales, actas, titulos y demds convenios comerciales.

ciar las distintas formas contractuales.

entos de la contratacion en masa

ear hipdtesis de solucién de conflictos en el irea del derecho
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bancario,
- Que el estudiante comprenda el &
funcién.,

t0, & concepto de Derecho Bancario y la

VI. BIBLIOGRAFIA

__a. Bibliografia basica.

Diccionario de Derecho Usual - Guillermo Cabanellas (6 Tomos)
Cédigo de Comercio Argentino y Cédigo Civil Argentino (Ultima Edicion).

Derecho Comercial Argentino — Rodolfo Fontanarrosa (dos tomos). Edit. Zavalia
Derecho Comercial —Ramén S. Castillo

Curso de Derecho Civil - Nieto Blanc — Sdnchez Urite — Laje y Yungano. Edit. Macchi.
Principios de Derecho Civil de Humberto Agliano.

Codigo de Comercio Comentado y Leyes Complementarias — Carlos Zavala Rodriguez.
Contratos Comerciales Modernos —Juan M. Farina — Edit. Astrea.

Manual de Derecho Comercial — Raul Etcheverry.

Manual de Operaciones Bancarias y Financieras — Bollini Shaw — Boneo Villegas.

b. Bibliografia complementaria

Codigo de Comercio Comentado — Gomez Leo.

Derecho Comercial y Econdmico — Contratos Comerciales — Organizacion de fa Empresa — Raul
Etcheverry — Edit. Astrea.

Teoria General de los Contratos — Ricardo Lorenzetti — Edit. Abeledo Perrot

Tratado de Derecho Comercial — Carlos Malagarriga

Tratados de los Contratos de Empresa — Ernesto E. Martorell ~ Tomo | y Il - Edit. Depalma.

Contratos Espe ! iglo XXl - Roberto Lépez Cabana, Coordinador - Edit. Abeledo Perrot.

' que Abiatti.

acietario Electronico — Bernardo Carlino - Edit. Rubinzal & Culzoni.

: —Jorze Otamendi — Edit. Abeledo Perrot.

1S ANTONIO JIMENEZ
e DECANCQ
(SHCERS ECONOMICAS- LY. FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS
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Universidad Nacional de Tucumdn r
FACULTAD DE CIENCIAS ECONOMICAS ‘

* Prenda con Registro — Héctor Cdmara — Edit. Ediar

* Transferencia de Fondo de Comercio - Enrique Erramuspe - Edit. Astrea

* Fondo de Comercio - Jorge O. Zunino - Edit. Astrea.

¢ Manual de Sucesiones de Guillermo Borda.

* Leyde Entidades Financieras — Eduardo Barreira Delfino — Edit. A.B.R.A.

* Operaciones Bancarias — Carlos Gilberto Villegas — Tomos | y Il — Edit. Rubinzal - Culzoni
¢ Régimen Legal de Bancos — Carlos Villegas

* L3 Cuenta Corriente Bancaria y el Cheque - Carlos Villegas — Edit. Depalma

* Curso de Derecho Mercantil- Joaquin Garrigues — Imprenta Aguirre — Madrid.

| * Doctrina General del Contrato —F. Messineo — Manual.

VI.METODOLOGIA

__a. Metodologia de ensefianza

Derecho Comercial es una asignatura con dictado tedrico-practico.

Se dictan tres clases semanales de 1,5 horas cada una donde se desarrollan los temas de cada unidad.

b. Recursos Diddacticos

La cdtedra pone a disposicién de los alumnos los siguientes recursos didacticos:
- Dos compilados de bibliografia bésica sugerida para el estudio de la materia,
- Estudio de casos con aplicacidn préctica guiados por el docente,
- Lectura de bibliograffa basica y complementaria en la biblioteca de |a facultad y en otras como:
biblioteca de Facultad de Derecho y Ciencias Sociales — UNT, Biblioteca Central UNT, Biblioteca
Corte Suprema de Justicia, Biblioteca de la Legislatura, entre otras.

- Visita de los alumnos a distintos Registros Publicos para conocer su organizacion,

funcionamiento y tramites gue en ellos se realizan.
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1) Examenes parciales:
El alumno es evaluado con dos (2) exdmenes parciales, habiéndose implementado el Sistema
de Promocion de la asignatura (aprobar la materia sin necesidad de dar un examen final), con el

siguiente regimen:

2) Condiciones para promocionar (concurrentes):

a) Acreditar el 75% de asistencia
T - b) Aprobar ambos parciales con derecho are

——

cuperar solo uno de ellos.

; d Nota minima exigida: cuatro (4) puntos en cada parcial.

'w asistencia a parciales:

_  Justificada: recupera el parcial  s6lo con
de la Facultad) ‘

resolucion individual emitida por Autoridades

4) Quiénes pueden recuperar parciales:

Los alumnos que aprobaron un (1) parcial.

5) Cantidad de examenes a recuperar: Solamente uno (1).

6) Elalumnoque esta aplazado en los dos (2) examenes parciales, reviste |a condicion de

ALUMNO NO REGULAR O LIBRE.

1 b, Momentos de Evaluacion R e

Fechas de exdmenes parciales:
PRIMER PARCIAL: Unidad 1 a 4 inclusive

e SEGUNDO PARCIAL: Unidad 5a 9.

“c. Metodologia de Evaluacion

Los examenes (parciales y finales) tiene modalidad escrita, salvo en aquellos casos en el que el

alumno se viera imposibilitado 2 realizarlo por escrito.

' WI puede versar sobre cualquier tem
tener ejemplos referidos a dichos temas.

a incluido en el programa analitico

< muestran a los alumnos los examenes solicitados (en sus respectivos

errores para no volver a incurrir en elios y

de gue puedan detectar
ién de los mismos, solo a fines didacticos.

i=ran tener sobre |a correcc




